AREA DE CAPACITACION

WORKSHOP PERSONALIZADO

LOCUCION COMERCIAL

POTENCIA AL MAXIMO TU PROFESION

Objetivo General:

El participante podra reforzar y adquirir nuevas herramientas que le permitan expandir sus
conocimientos en el campo laboral como Locutor u Voice Acting, en las diversas areas de la
locucién enfocado hacia la correcta utilizacién de la voz, respiracidn, apoyo, emocionalidad,
fluidez y diversos matices interpretativos.
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Objetivo Especifico:

Identificar y reconocer nuestras debilidades en la emisién de la voz.

Utilizacidn correcta de los aparatos de articulacidn, respiracién y fonacion.

Aprender y ejercitar el uso de la respiracién como pilar fundamental de la voz.

Aplicar las herramientas necesarias para obtener una correcta diccidn, intensidad y postura
vocal.

Emplear el uso del diafragma y resonadores como apoyo vocal.

Utilizacidn de ejercicios de relajacidn y postura corporal.

Potenciar aspectos expresivos de la voz.

Aplicacidon de las 6 emociones basicas (Método Alba Emoting).

Realizacion y elaboracion de diferentes propuestas vocales radial y televisivo.
Utilizacién correcta de la locucion.

Metodologia:

Para ejecutar a cabalidad el proceso de ensefianzas, la metodologia asignada es de caracter
Tedrica/Practica, siendo el proceso practico el mas preponderante en el desarrollo de este.
Segun el programa y sus maédulos, para el mejor aprendizaje de los alumnos se aplicaran
tres segmentos que aseguraran el cumplimiento de lo ensefiado en clases y que se indican
a continuacion:

Nivelacion & Aprendizaje: El docente realizara una nivelacién general y una
induccidon hacia el programa de “Locucion Comercial” indicando los procesos
audiovisuales existentes, los requerimientos para su ejecucion, Método Alba
Emoting, aplicacion de Lenguaje, Jerga dirigido al Doblaje, Medios Audiovisuales y
radiales, entre otros.
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e Acompaiamiento: El docente durante este proceso estard corrigiendo vy
resolviendo dudas, problemas que se presenten y mejorar el rendimiento del
proceso con cada mddulo que se presente en el programa. De tal manera en que el
alumno se sienta acompafiado, logrando asi avanzar en el transcurso del aprendizaje

y aplicar lo aprendido.

e Practica & Correccion: El alumno en esta etapa puede realizar el trabajo por si solo,
ya teniendo las habilidades requeridas para ejecutar un proceso audiovisual con
éxito. El docente evalla su desempeiio y corrige a su vez orientando a mejorar el

rendimiento de éste.

“Desde que terminé el curso, practico todos los
dias los ejercicios de respiracion, me han sido
muy utiles. El curso es muy bueno y prdctico, me
gustaria que hubiese una segunda parte para
seguir aprendiendo.”

Francisco Dominguez — Docente

“Es una experiencia enriquecedora desde el
punto de vista profesional y personal, por
crear vinculos con un conocedor en la materia
y ser guiados y motivados de manera que se
puedan explorar y alcanzar altos niveles de
excelencia en locucion comercial”.

Alumno MasterClass “Locucion Comercial”
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“Me gusté la experiencia entregada por el curso
porque es muy diddctico, los ejercicios son
entretenidos y los contenidos son muy
completos. Trabajamos los contenidos en forma
variada, lo que mantiene la motivacion para
seguir aprendiendo.”

Carlos Pérez — Psicélogo

“Me siento muy privilegiado de poder
aprender con un excelente profesor aquellas
herramientas que lograron desenvolverme con
gran versatilidad en mi trabajo como locutor.
Totalmente recomendado y muy prdctico. El
profesor logro sacar atin mds mi potencial.
Muchas gracias...”

Antonio Farias. — Locutor.
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Introduccion:

Para el ejercicio de cualquier profesion, y en especial aquellas profesiones dependientes de
la voz, es fundamental poseer el dominio de habilidades y conocimientos especificos para
desenvolverse dptimamente en el desarrollo de la comunicacidn. En el drea de los medios
de comunicacion, como lo es la radio y la televisidn, para lograr un resultado 6ptimo de
cualquier proyecto, siendo éste un comercial o el doblaje de una serie, pelicula o dibujos
animados; es de suma importancia manejar el dominio correcto de la interpretacion,
logrando transmitir el mensaje de manera atractiva y eficaz hacia el publico deseado. Este
es el secreto tan resguardado por los publicistas o directores creativos, que aumentan
considerablemente las cifras de ventas de productos y/o servicios ofrecidos.

A estos profesionales se suman ademads, la exigencia de mantener una interpretacion
activa, que logre desconectar una emocién de otra; siendo ademds promocional,
institucional, voice over, doblaje, e-learning, o segln se requiera. Es de suma importancia
el dominio vocal y actoral para el desarrollo de los diversos trabajos que hoy en dia se exige
y que se solicita dominar en cualquier estudio de grabacién profesional.

La voz, sin lugar a dudas, es una herramienta esencial en la vida de cada persona, mediante
la cual uno refleja seguridad, autoridad, liderazgo y nos identifica entre nuestros pares. Es
por ello que es primordial instruirnos en su correcta ejecucién; no solo para un fin laboral,
recreativo o artistico; sino que también para cuidarla y mantenerla, ya que considerando
los tiempos que vivimos, la contaminacidén acustica ha ido en aumento, y es mucho mayor
el esfuerzo que tenemos que hacer hoy para poder comunicarnos, debiendo incluso elevar
nuestra voz o gritar. Pero... ¢Tenemos conciencia del gran esfuerzo que hacemos?

Es fundamental aplicar nuevas habilidades y destrezas en el correcto uso vocal e
interpretativo, asi mantenemos un mayor conocimiento de como podemos trabajar y
aumentar nuestra capacidad fonatoria, proyeccién de la voz sin necesidad de un mayor
esfuerzo, respiracion diafragmatica, dosificacion del aire, manejo de la expresion,
interpretacidn vocal y muchos ejercicios que ponemos en practica en este curso.
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CHILE AREA DE CAPACITACION

Programa:

UNIDAD 1 UNIDAD 2 UNIDAD 3 UNIDAD 4 UNIDAD 5

Voz, Respiracion y Interpretacion Interpretacion Practica Practicay
Articulacion Vocal Radial y Televisivo Finalizacion

Identificar cdmo
hablamos

Roleplay Técnicas
Interpretativo Interpretativas

Radiales
Método LaxVox Método Alba
Emoting

Respiracion
Diafragmatica

Técnicas
Interpretativas
Televisiva

Grabacion de Grabacion de
textosy textos y Examen.
Ejercicios
Practicos.

Mecanismos de
Interpretacion
Diccion y

Articulacion Creatividad

Vocal

Calentamiento
Vocal

Certificado

Inscripcidn:

TRANSFERENCIA BANCARIA EN CHILE: Para esta modalidad de pago, se debera enviar el
comprobante de pago a contacto@vocaltraining.cl indicando “Nombre Completo, Teléfono, RUT,
Direccidn, y el curso a Postular”.

DATOS

Banco : Banco de Chile

Tipo de Cuenta : Cuenta Vista

Rut :77.437.234-2

Cuenta : 00-003-54230-26
Nombre : Vocal Training Chile
Correo : finanzas@vocaltraining.cl

TARJETA DE CREDITO INTERNACIONAL: Puedes cancelar la Totalidad del curso por medio de
cualquier tarjeta del mercado via Webpay. Para esta modalidad se adhiere un 10% por cargo de
servicios, se gestiona directamente en: finanzas@vocaltraining.cl
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Informacién Curso:

Fecha : *Disponibilidad de Horario del postulante.
Duracién : 10 HRS Cronoldgicas.

Horario : *Disponibilidad de Horario del postulante.
Sesiones : 5 Jornadas de 2 horas cada una.

Emision : Sistema ZOOM

Insumos:

v' Material de apoyo al participante.
v' Guiones.
v Certificado de participacion.

VALOR S 240.000 Pesos Chilenos / $270 USD Norteamericanos
VALOR HORA S 24.000 Pesos Chilenos.-

FACILIDAD DE PAGO:
- No se cancela matricula.
- Aceptamos todas las Tarjetas del Mercado, puedes cancelar hasta 48 Cuotas.
- Transferencia Electrénica.

(vrsa ) B B .2, | transbank.

Si se requiere mayor informacién escriba a contacto@vocaltraining.cl

Saluda Cordialmente,

@ VOCAL LUIS VILLEGAS ARIAS

O
QTRA'N'NG DIRECTOR ACADEMICO

d\j——' contacto@vocaltraining.cl
+569 87657835
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